
New Business Developer - Young Graduates'
Program

BASF Italia S.p.A. è la principale società del Gruppo in Italia. I suoi prodotti sono impiegati in molti settori di
attività quali edilizia, agricoltura, packaging, materie plastiche e automotive. Soluzioni e persone di BASF
Italia contribuiscono al successo di centinaia di clienti che hanno la necessità di affrontare e vincere
impegnative sfide globali: tutela ambientale, efficienza energetica, nutrizione e mobilità.

Siamo l'azienda chimica leader nel mondo, perché offriamo soluzioni intelligenti per i nostri clienti e per un
futuro sostenibile. Mettiamo in contatto e sviluppiamo persone di talento in tutto il mondo. Per te, questo
significa una molteplicitá di percorsi di crescita. Per noi conta non solo la tua performance ma anche la tua
personalità. In BASF, le opportunitá si trasformano in carriere professionali.

Principali responsabilità: Profilo ricercato: Cosa offriamo:
Il candidato supporterà il Direttore Marketing e il
Market Approach Manager nello sviluppo
dell'attività di new business development, che
prevede, ad integrazione della tradizionale offerta
di prodotti agrofarmaci, lo sviluppo di nuove
soluzioni sostenibili per aziende agricole
(Functional Crop Care o cosiddette Beyond Crop
Protection) caratterizzate da innovativi prodotti,
servizi e modelli di business.
Cosa prevede il progetto Young Graduates'
Program? Il programma, articolato in tre fasi,
prevede l'assunzione con contratto di
apprendistato di 15 mesi. Nei primi 3 mesi il
candidato verrá inserito nell'azienda/sito di
assunzione; nei 12 mesi successivi lavorerà su
due progetti di 6 mesi ciascuno in altre sedi/siti in
Italia per completare competenze e conoscenze
nelle diverse aree professionali.

Il candidato ideale (di età non superiore a 29 anni)
possiede una Laurea in Agraria o Biotecnologie
Vegetali da non oltre 18 mesi. Parla fluentemente
la lingua inglese e possibilmente ha una
conoscenza discreta di una seconda lingua
europea (tedesco o spagnolo). È  flessibile, open
minded ed interessato a maturare esperienza in un
contesto lavorativo articolato. Requisiti preferenziali
saranno: certificazioni di partecipazione a Master
post-universitari (meglio se in Economia Agro
Alimentare o Business Administration), motivazione
a operare in area Vendite e Marketing, stage in
azienda, esperienze di studio o di lavoro all'estero.
Indispensabile la disponibilità alla mobilità
nazionale e internazionale.

Le dimensioni del Gruppo e la varietà dei
business nei quali opera offrono al candidato
molteplici opportunità anche a livello
internazionale.

Una retribuzione commisurata alla
professionalità ed alle capacità individuali,
opportunità di crescita in un contesto
internazionale.

La ricerca é rivolta a candidati di entrambi i
sessi (ai sensi delle leggi 903/77 e 125/91).

Lasciati sorprendere dalle stimolanti
opportunitá di carriera offerte
da BASF.

Area funzionale:
Marketing

Sede di lavoro:
BASF Italia S.p.A., Cesano Maderno

Tipo di orario:
Tempo pieno

Tipologia di contratto:
A tempo determinato

Codice riferimento
IT54729375_UNI_1

Puoi candidarti online sul sito:
www.basf.it/carriere

oppure inviando il tuo CV all'indirizzo:
BASF Services Europe GmbH
Recruiting Services Europe
PO Box 11 02 48
10832 Berlin, Germany

Per maggiori informazioni contattare:
Tel.: 00 800 33 0000 33 (numero gratuito; da rete fissa)
Tel.: +39 0 362 51 2333 (numero a pagamento; da rete
mobile, secondo la tariffa applicata dall'operatore)
E-Mail: jobs@basf.com


