
!"#$%&'()*+,,+)-.+,/+)01)#2)/+$&)*#)

%3($(4#(2+)

5+262.#&$()#,).(2/3&-/()#2)-+*+)&%%,#.&78&)*#)

*6+)%3(93&$$#)*#)%3($(4#(2+).:+)/3(8&2*(-#)

&*)(%+3&3+)2+9,#)-/+--#);&+-#)2+,,()-/+--()

$($+2/()%+3)9,#)-/+--#)%3(*(<)+)3#-%(2*+2*()

&)3+9(,+)*#).($62#.&4#(2+)*#8+3-+)3#-.:#&2()*#)

&8+3+)62)#$%&'()2(2)26,,()=+2->)*#-/(3-#8()

-6,,&).(2.(33+24&?)



!+)%&3(,+)*#)@&3#()@(27)*&)+A)

B($$#--&3#()01)

CDDD)!+)(39&2#44&4#(2#)*#).(2-6$&/(3#)-(2()#2)93&*()*#).($62#.&3+)

&,,&)B($$#--#(2+)+63(%+&)#2E(3$&4#(2#)*"#2/+3+--+).($62#/&3#(F)

$+*#&2/+)*+262.+)().(2/&<)#2E(3$&,#D)G&,#)#2E(3$&4#(2#)%(--(2()
%+3$+'+3+)&#)-+38#4#)*+,,&)B($$#--#(2+)+63(%+&)*#)&88#&3+)

%3(.+*63+)*#)#2*&9#2+).(2/3(),+)%3&7.:+).:+)E&,-&2()#,)9#(.()*+,,&)

.(2.(33+24&HD)



3 

!"(,#()*#)(,#8&)I%&92(,()

J,)26$+3()K)&,)@(2*()



4 

J,)3#.+'&3#()

#2*#&2().(2)

,"(,#()*#)(,#8&)

-%&92(,()



5 

!"(,#().($$+-7=#,+)%#L)%3+E+3#/()&,)

@(2*(M).+),()*#.+),&)01)



6 

!+)

%3($(4#(2#)

-#)(,#()*#)

(,#8&)

-%&92(,()

2+#)%*8)

#2*#&2#)



7 

!+)

%3($(4#(2#)

-#)(,#()*#)

(,#8&)

-%&92(,()

2+#)%*8)

#2*#&2#)



I segnali del mercato in India 
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I segnali del mercato in Cina 
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I risultati delle incongruenze della 
politica di promozione 
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http://europa.eu/pol/comp/index_it.htm  

Concorrenza 
Un buon affare per tutti   

“Se le imprese concorrono per fornire beni e servizi i prezzi scendono, la 
qualità migliora e i consumatori dispongono di una maggiore scelta. La 
concorrenza stimola inoltre l'innovazione tecnologica. 

La Commissione europea assicura che le 
imprese e i governi rispettino le regole dell'UE in 
materia di concorrenza leale 

lasciando nel contempo spazio all'innovazione e promuovendo standard 
uniformi accanto allo sviluppo delle piccole imprese. 
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